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แนวโนมและการตลาดไขไกในจีน 

 

อุตสาหกรรมไขไกในจีนตอนนี้เต็มดวยโอกาสในการพัฒนา  ตามการฟนตัวของเศรษฐกิจจีน รวมถึง

มาตรฐานและความตองการของผูบริโภคชาวจีนท่ียกระดับสูงข้ึน ไขไกท่ีวางขายในทองตลาดจีนขณะนี้มีตัวเลือก

มากมาย และแบงประเภทอยางชัดเจน รวมถึงมีจุดขายท่ีโดดเดน เชน ไขไกท่ีมีแรธาตุซีลีเนียมอันอุดมดวยสารโอ

เมกา 3, ไขไกแฝด, ไขไกปลอดยาปฏิชีวนะ, ไขท่ีเกิดจากไกท่ีเลี้ยงในสนามหญาอยางอิสระ, ไขท่ีเกิดจากไกท่ีกิน

ธัญพืชเทานั้นและอาศัยอยูในคฤหาสน, ไขท่ีสามารถทานแบบดิบๆ ได เปนตน 

I. ขนาดของตลาดและโครงสรางการบริโภค 

ขนาดของตลาดไขไกของจีนในป 2568 คาดวาจะมีมูลคาเกินหลายแสนลานหยวน ซ่ึงสวนใหญเปนผล

สืบเนื่องจากการเติบโตของประชากร ระดับการบริโภคท่ีเพ่ิมข้ึน และความตองการอาหารเพ่ือสุขภาพท่ีเพ่ิมข้ึน ซ่ึง

สัดสวนการบริโภคไขสดแบบดั้งเดิมนั้น คอยๆ ลดลง รวมถึงความตองการผลิตภัณฑไขแปรรูปเพ่ิมสูงข้ึน โดย

รานอาหาร อุตสาหกรรมอาหาร และอีคอมเมิรซ ลวนเปนแรงผลักดันหลักของการเปลี่ยนแปลงนี ้
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2. การผลิตและการรูป 

ผลผลิตไขไกของจีนในป 2567 มีมากกวา 30 ลานตัน อุตสาหกรรมแปรรูปไขกำลังเดินหนาสูความ

ทันสมัย และเปนมิตรตอสิ่งแวดลอม สายการผลิตอัตโนมัติ บรรจุภัณฑปลอดเชื้อ และการขนสงหวงโซความเย็น ท่ี

ชวยเพ่ิมประสิทธิภาพการผลิตและคุณภาพของผลิตภัณฑ ในขณะเดียวกัน การแบงกลุมผลิตภัณฑอยางชัดเจน 

โดยแบงเปนไขพรีเม่ียม ไขออรแกนิคส และไขเหลว เพ่ือตอบสนองเทรนดการบริโภคระดับไฮเอนดท่ีเติบโตอยาง

รวดเร็ว ท่ีผูบริโภคตองการไขท่ีอุดมไปดวยสารอาหาร  

3.การตลาดบัตรกำนัลไข 

ภายใตบริบทของอุตสาหกรรมไขไก ท่ีเติบโตอยางรวดเร็ว บัตรกำนัลไขเปนรูปแบบการตลาดท่ีใช

นวัตกรรมเขามาสงเสริมการตลาด โดยมีบัตรกำนัลแบบออฟไลนท่ีผูบริโภคสามารถแลกไขไกสดไดทุกเวลาท่ี

รานคาออฟไลนภายในระยะเวลาท่ีกำหนด ซ่ึงเหมาะสำหรับการเปนของขวัญตามเทศกาล หรือสวัสดิการของ

องคกร นอกจากนี้ยังมีบัตรสมาชิกท่ีผูประกอบการจัดสงไขแบบ door-to-door เปนประจำตามเวลาท่ีกำหนด 

เพ่ือเพ่ิมประสบการณการบริโภคตามความตองการของผูบริโภคอยางเหมาะสม 

วิเคราะหหลักการตลาดของไขไกในจีน 

จากแนวทางสงเสริมการขายไขไกในจีน ไดมีสวยชวยใน 1. เพ่ิมความเหนียวแนนและซ้ือสัตยของฐานลูกคา อัน

สามารถสรางกลุมลูกคาท่ีม่ันคงในระยะยาวได 2. เพ่ิมมูลคาแบรนด โดยการจัดสงสินคาอยางสม่ำเสมอ และเพ่ิม

ระดับคุณภาพการใหบริการ ซ่ึงสามารถชวยเพ่ิมความไววางใจของผูบริโภคได 3. เพ่ิมประสิทธิภาพการจัดการ

สินคาคงคลัง เนื่องจากการจัดการการผลิตท่ีเหมาะสม อันเปนผลจากการขายบัตรกำนัลลวงหนาจะชวยให

ผูประกอบการสามารถคาดการณและจัดการปริมาณการผลิตและปริมาณการขายไดอยางมีประสิทธิภาพ 4. ขยาย

ชองทางการขาย โดยการรวมรานคาออนไลนและออฟไลนเพ่ือใหสามารถเขาถึงกลุมผูบริโภคไดหลากหลายมาก

ยิ่งข้ึน  
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