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แนวโนมและการตลาดไขไกในจีน 

 

อุตสาหกรรมไขไกในจีนตอนนี้เต็มดวยโอกาสในการพัฒนา  ตามการฟนตัวของเศรษฐกิจจีน รวมถึง

มาตรฐานและความตองการของผูบริโภคชาวจีนท่ียกระดับสูงข้ึน ไขไกท่ีวางขายในทองตลาดจีนขณะนี้มีตัวเลือก

มากมาย และแบงประเภทอยางชัดเจน รวมถึงมีจุดขายท่ีโดดเดน เชน ไขไกท่ีมีแรธาตุซีลีเนียมอันอุดมดวยสารโอ

เมกา 3, ไขไกแฝด, ไขไกปลอดยาปฏิชีวนะ, ไขท่ีเกิดจากไกท่ีเลี้ยงในสนามหญาอยางอิสระ, ไขท่ีเกิดจากไกท่ีกิน

ธัญพืชเทานั้นและอาศัยอยูในคฤหาสน, ไขท่ีสามารถทานแบบดิบๆ ได เปนตน 

I. ขนาดของตลาดและโครงสรางการบริโภค 

ขนาดของตลาดไขไกของจีนในป 2568 คาดวาจะมีมูลคาเกินหลายแสนลานหยวน ซ่ึงสวนใหญเปนผล

สืบเนื่องจากการเติบโตของประชากร ระดับการบริโภคท่ีเพ่ิมข้ึน และความตองการอาหารเพ่ือสุขภาพท่ีเพ่ิมข้ึน ซ่ึง

สัดสวนการบริโภคไขสดแบบดั้งเดิมนั้น คอยๆ ลดลง รวมถึงความตองการผลิตภัณฑไขแปรรูปเพ่ิมสูงข้ึน โดย

รานอาหาร อุตสาหกรรมอาหาร และอีคอมเมิรซ ลวนเปนแรงผลักดันหลักของการเปลี่ยนแปลงนี ้
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2. การผลิตและการรูป 

ผลผลิตไขไกของจีนในป 2567 มีมากกวา 30 ลานตัน อุตสาหกรรมแปรรูปไขกำลังเดินหนาสูความ

ทันสมัย และเปนมิตรตอสิ่งแวดลอม สายการผลิตอัตโนมัติ บรรจุภัณฑปลอดเชื้อ และการขนสงหวงโซความเย็น ท่ี

ชวยเพ่ิมประสิทธิภาพการผลิตและคุณภาพของผลิตภัณฑ ในขณะเดียวกัน การแบงกลุมผลิตภัณฑอยางชัดเจน 

โดยแบงเปนไขพรีเม่ียม ไขออรแกนิคส และไขเหลว เพ่ือตอบสนองเทรนดการบริโภคระดับไฮเอนดท่ีเติบโตอยาง

รวดเร็ว ท่ีผูบริโภคตองการไขท่ีอุดมไปดวยสารอาหาร  

3.การตลาดบัตรกำนัลไข 

ภายใตบริบทของอุตสาหกรรมไขไก ท่ีเติบโตอยางรวดเร็ว บัตรกำนัลไขเปนรูปแบบการตลาดท่ีใช

นวัตกรรมเขามาสงเสริมการตลาด โดยมีบัตรกำนัลแบบออฟไลนท่ีผูบริโภคสามารถแลกไขไกสดไดทุกเวลาท่ี

รานคาออฟไลนภายในระยะเวลาท่ีกำหนด ซ่ึงเหมาะสำหรับการเปนของขวัญตามเทศกาล หรือสวัสดิการของ

องคกร นอกจากนี้ยังมีบัตรสมาชิกท่ีผูประกอบการจัดสงไขแบบ door-to-door เปนประจำตามเวลาท่ีกำหนด 

เพ่ือเพ่ิมประสบการณการบริโภคตามความตองการของผูบริโภคอยางเหมาะสม 

วิเคราะหหลักการตลาดของไขไกในจีน 

จากแนวทางสงเสริมการขายไขไกในจีน ไดมีสวยชวยใน 1. เพ่ิมความเหนียวแนนและซ้ือสัตยของฐานลูกคา อัน

สามารถสรางกลุมลูกคาท่ีม่ันคงในระยะยาวได 2. เพ่ิมมูลคาแบรนด โดยการจัดสงสินคาอยางสม่ำเสมอ และเพ่ิม

ระดับคุณภาพการใหบริการ ซ่ึงสามารถชวยเพ่ิมความไววางใจของผูบริโภคได 3. เพ่ิมประสิทธิภาพการจัดการ

สินคาคงคลัง เนื่องจากการจัดการการผลิตท่ีเหมาะสม อันเปนผลจากการขายบัตรกำนัลลวงหนาจะชวยให

ผูประกอบการสามารถคาดการณและจัดการปริมาณการผลิตและปริมาณการขายไดอยางมีประสิทธิภาพ 4. ขยาย

ชองทางการขาย โดยการรวมรานคาออนไลนและออฟไลนเพ่ือใหสามารถเขาถึงกลุมผูบริโภคไดหลากหลายมาก

ยิ่งข้ึน  

แหลงขาวท่ีมา: https://baijiahao.baidu.com/s?id=1824909775273325974&wfr=spider&for=pc 
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